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IHRE GESUNDE ARZTPRAXIS
Erfolgreiche, praxisnahe Wissensvermittlung für die Arztpraxis seit 2018.
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Der MFA-Mangel in Deutschland ist ein topaktuelles 
Thema in allen Arztpraxen.

Unter allen Arbeitnehmer*innen im Gesundheitswesen 
(ca. 5,7 Mio) bilden die MFAs mit ca. 450.000 
Beschäftigten nur eine relativ kleine Gruppe.

Inzwischen sind davon nur noch gut 70% in Praxen 
tätig - Tendenz sinkend. Der Markt ist leer und wir 
haben -kollektiv- diese Entwicklung verschlafen. Die 
Gründe sind vielfältig. Die Berufsgruppe ist damit 
klar unterrepräsentiert, der Nachwuchs fehlt und 
für Niedergelassene wird damit das Rekrutieren von 
neuem Personal zur Mammutaufgabe. “Wo sind die 
denn alle?“

Ebenso gilt es bestehendes, gutes Personal langfristig 
zu halten. Wertschätzung, Teambuilding, gute 
Arbeitsbedingungen und -modelle.

In diesem Online-Seminar erhalten Sie die Antworten 
auf all Ihre Fragen zur Gewinnung und Bindung von 
Medizinischen Fachangestellten für Ihre Praxis!

WIR HELFEN BEI DER ZUSAMMENSTELLUNG 
EINES GUTEN UND VOLL BESETZTEN 
PRAXISTEAMS !

Anmeldung -exklusiv für Mitglieder der DGPFRÄC- bitte über 
den kostenfreien Anmeldelink: https://bit.ly/IGAP_MFA

Mit liebem „Glück auf“ aus Bochum	

Dr. Christian Möcklinghoff			 
Seminarleitung, Konzept & Marke

PROGRAMM
16:00 Begrüßung (C. Möcklinghoff)

16:05 „Wo sind die denn alle hin?“ - Das komplett 
verschlafene MFA-Problem (C. Möcklinghoff)

16:20 Sind Sie ein attraktiver Arbeitgeber? „Employer 
Branding“ und Wertschätzung (C. Möcklinghoff)

16:40 Tarif, Gehalt, Bezahlungswirklichkeit (VMF)

17:00 Ein guter Chef sein - Führung & Teambuilding
(C. Möcklinghoff)

17:20 Was wollen MFA? (C. Möcklinghoff)

17:40 Umgang, Stress, Resilienz (Denke Groß Institut)

18:00 Pause und Fragen

18:20 Ein sicherer und gesunder Arbeitsplatz (Reim, BWG)

18:40 Markt, Akquise, Konkurrenz - Wo suche ich? Wo finde 
ich? (K. Maurach)

19:10 Stichwort Ausbildung - Warum Azubi Sinn macht 
(Schlegel, Möcklinghoff)

19:25 Die größten Patzer im Personalrecht (KWM Law)

19:55 Wertschätzung durch Boni und Co. - Was ist möglich? 
(C. Möcklinghoff)

20:20 Diskussion / Ende



WER SIND WIR?WER SIND WIR?
Unser Fortbildungskonzept “Ihre gesunde  Arztpraxis“ für 
alle Themen rund um die Arztpraxis.

Echtes A-Z  für alle beteiligten Berufsgruppen. Wie bieten 
unsere Fortbildungen an seit 2018.

Unsere Inhalte werden jeweils aktuell thematisch gebündelt und strukturiert durch den wissenschaft-
lichen Leiter und Konzeptentwickler Dr. Christian Möcklinghoff. Gesammeltes Wissen speziell für die Niederlassung. Dazu bieten 
wir eine Auswahl der besten Experten / Referenten für die vielen Praxisthemenbereiche. All das für Sie aktuell in modernem und 
gehobenen Onlineformat.

Denn: „Operation Arztpraxis“ ist weiterhin kein fester, definierter Bestandteil der deutschen Medizinerausbildung. Wer sich dann aber 
dennoch in diese Welt wagt, muss sich zur Beherrschung des Themas „Niederlassung gut umgesetzt“ das dazu nötige Wissen meist 
durch zahlreiche Teilthemen-Fortbildungen „selbstständig“ zusammensuchen, bzw. - kaufen.

Das ist zeitraubend , teuer, oft redundant und unabgestimmt. Dem möchten wir mit diesem Seminarkonzept entgegenwirken und 
die Bedenken zur Frage der Niederlassung durch Wissen dämpfen, ebenso bei bestehender Selbstständigkeit mit neuem Input der 
potentiellen „Betriebsblindheit“ entgegenwirken. 

„Ihre gesunde Arztpraxis“ ist Ihr „Rundrum sorglos“-Fortbildungskonzept für alle Themen rund um die Arztpraxis. Echtes A-Z für alle 
beteiligten Berufsgruppen. Also gesammeltes Wissen aus der Niederlassung für die Niederlassung. Operation „Nähkästchen XXL“.

Dazu bieten wir eine Auswahl der besten Experten / Referenten für die vielen Praxisthemenbereiche. All das für Sie -aktuell 2022 
und auch schon 2023- in modernem und gehobenen Onlineformat.  Stöbern Sie gerne im aktuellen Fortbildungsangebot 2022 für 
Ärzte, Zahnärzte, MFA’S und Medizinstudenten.Bis auf Weiteres bleiben wir in 2022 digital und online.

Die wesentlichen Themen rund um die Arztpraxis- thematisch gewichtet und sortiert- an einem Tag . Themenschwerpunkte dabei 
Jährlich wechselnd.

Viele Themen sind dabei auch sehr geeignet für Zahnmediziner.

Das alles für Sie „mitten aus dem Pott“.



HIER FINDEN SIE UNSHIER FINDEN SIE UNS
Wir sind auf allen Social Media Kanälen zu finden!

Folgen Sie uns für spannende Praxistipps, rechtzeitige 
Terminerinnerungen und Early-Bird-Aktionen für unsere 
zahlreichen Veranstaltungen

Google MyBusiness Homepage Facebook

Instagram LinkedIn YouTube



#SAVETHEDATE#SAVETHEDATE
Unser Zweijahresprogramm für 2022 und 2023
Melden Sie sich gerne frühzeitig an!

BEENDET
22.01.2022 08:00-18:00

Tag der Abrechnung I
Online via Univiva

299,00 EUR (Teil I+II)
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

BEENDET
19.02.2022 08:00-18:00

Tag der Abrechnung II
Online via Univiva

299,00 EUR (Teil I+II)
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

BEENDET
01.06.2022 16:00-20:00
IT und Datenschutz

Online via Zoom
kostenfrei

Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

BEENDET
29.06.2022 16:00-20:00

PR, Marketing & Sales
Online via Zoom

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

BEENDET
13.07.2022 16:00-20:00

Tresen, Telefon, Termine
Online via Zoom

kostenfrei
frei für alle Interessenten

BEENDET
10.09.2022 09:00-18:00

Tag der Niederlassung
Online via Clickmeeting

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

FREIE PLÄTZE VERFÜGBAR
10.12.22 09:00-14:00

Workshop Marketing I
Online via Zoom

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

FREIE PLÄTZE VERFÜGBAR
20.01.-22.01.23

Workshop Marketing II
in Präsenz (Academy Essen)

2.497,00 EUR
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

FREIE PLÄTZE VERFÜGBAR
26.10.22 16:00-20:00

MFA-Akquise Arztpraxis
Online via Clickmeeting

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

FREIE PLÄTZE VERFÜGBAR
12.11.22 08:00-18:00

Tag der Faltenbehandlung
Online via Clickmeeting

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

FREIE PLÄTZE VERFÜGBAR
23.11.22 16:00-20:00

Haarverlust und Haarersatz
Online via Zoom

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
28.01.23 08:00-19:00

Tag der Abrechnung
Online via Clickmeeting

279,00 EUR
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
15.02.23 16:00-20:00

Fehlerquelle Mensch
Online via Clickmeeting

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
22.03.23 16:00-20:00

Die „kleine“ Handchirurgie
Online via Clickmeeting

99,00 EUR
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
19.04.23 16:00-20:00

Wunschtermin DGPRÄC
Online via Clickmeeting

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
24.06.23 08:00-18:00

Tag der PR/Kommunikation
Online via Clickmeeting

279,00 EUR
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
Termin folgt

Workshop Marketing II
in Präsenz (Academy Essen)

2.497,00 EUR
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
23.08.23 16:00-20:00

IT und Datenschutz
Online via Clickmeeting

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
02.09.23 08:00-18:00

Tag der Niederlassung
Online via Clickmeeting

kostenfrei
Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder

SAVE THE DATE
21.10.23 08:00-18:00
Tag der Falten

Online via Clickmeeting
kostenfrei

Exklusiv für DGPRÄC-Mitglieder



Die PVS Westfalen-Süd ist bereits seit über 80 
Jahren Ihr Ansprechpartner rund um alle Fragen der 
privatärztlichen Verrechnung.

Mit unseren breit aufgestellten Dienstleistungsspektrum 
und unserem umfassenden Know-how rund um die 
private Abrechnung entlasten wir unsere Kunden und 
schaffen ihnen Freiräume, die den beruflichen Alltag 
spürbar erleichtern. So können sich unsere Kunden auf 
das Wesentliche konzentrieren: Ihre Patienten. 

Unser leistungsstarker Rundumservice für Ihre  
Privatabrechnung:
•	 Rechnungsbearbeitung und Rechnungsprüfung   
•	 Persönliche Beratung und Betreuung durch 

persönliche, qualifizierte Ansprechpartner
•	 Korrespondenz mit Patienten und Versicherungen
•	 Kontomanagement 
•	 Forderungsmanagement 
•	 Effizientes und transparentes Controlling

Von Ärzten. Für Ärzte. 

IHRE GESUNDE ARZTPRAXIS EXKLUSIVPARTNER

Seit 1969 beraten WIR deutschlandweit Ärzte und 
Zahnärzte zu allen beruflichen und finanziellen 
Fragestellungen von der Studienplanung über den 
Berufsstart, erste Absicherungsfragen, die eigene 
Praxis, die Immobilie bis hin zur Altersvorsorge und 
Geldanlage.

Wie machen wir das? WIR bringen mit unserer Expertise 
Ihre beruflichen und privaten Pläne zum Erfolg. Zuhören, 
was Sie sich wünschen, nachdenken wie Ihre Ziele erreicht 
werden können, beraten und begleiten, so bringen WIR 
Ihre Ideen zum Erfolg.

Dazu bedarf es einer großen Auswahl an Finanzprodukten. 
Die stellen wir sicher durch die Zusammenarbeit mit 
über 150 Produktpartnern. Die Vielfalt unserer Expertise 
- sei es bei Fragen zum Berufsstart, der Niederlassung 
oder der Ruhestandsplanung - sichert die hohen 
Qualitätsstandards der Beratung für unsere Mandanten.

Ziel ist es, die finanzielle Sicherheit und 
Leistungsfähigkeit unserer Mandanten langfristig zu 
stärken.

Mit 18 Rechtsanwältinnen und Rechtsanwälten sind wir 
eine der größten Anwaltsboutiquen, die bundesweit 
nahezu ausschließlich im Medizinrecht aktiv sind. 
Seit fast 30 Jahren beraten wir unsere Mandanten 
zu allen Rechtsfragen aus dem abwechslungsreichen 
und anspruchsvollen Gebiet des Gesundheitswesens. 
Nebenaspekte, die jeden Mediziner interessieren 
dürften – wie das Familien- und Erbrecht und das 
Praxismietrecht – gehören ebenso zu unserem Portfolio.
 
Zu unseren Mandanten gehören neben Ärzten und 
Zahnärzten unterschiedlichster Fachrichtungen auch 
MVZs, Krankenhäuser, Medizinproduktehersteller, 
Versicherungen, Berufsverbände und sonstige „Player“ 
aus dem gesamten deutschen Gesundheitsmarkt. Ein 
besonderer Schwerpunkt liegt dabei auf der Beratung 
und Vertretung im Bereich der dentalen Wirtschaft, 
wo unterschiedliche namhafte Vertreter der dentalen 
Industrie zu unserer Mandantschaft zählen.
 
Getragen wird unsere Fachkanzlei dabei von fünf 
Partnern, die zum Teil als Lehrbeauftragte an 
unterschiedlichen Hochschulen tätig sind oder 
die Justiziariate unterschiedlicher Berufsverbände 
verantworten. Von unseren 18 Rechtsanwältinnen und 
Rechtsanwälten tragen zehn den Titel eines Fachanwalts 
bzw. einer Fachanwältin für Medizinrecht und können 
damit besondere Kenntnisse und Erfahrungen in diesem 
Spezialgebiet vorweisen, Tendenz steigend.

In unserem Hauptstadtbüro im Herzen Berlins sind sechs 
unserer Rechtsanwälte tätig. Mit den verbleibenden 
dreizehn Anwälten in unserem münsteraner Büro 
sind wir die größte medizinrechtliche Fachkanzlei des 
Münsterlands. Unser Team wird flankierend verstärkt 
von mehreren festangestellten wissenschaftlichen 
Mitarbeitern; auch übernehmen wir eine aktive Rolle in 
der Ausbildung von Referendarinnen und Referendaren.
 
Für die Zukunft gut aufgestellt, sehen wir uns allen 
erdenklichen Herausforderungen gewachsen, die die 
Beratung im anspruchsvollen und hochdynamischen 
Gesundheitsmarkt mit sich bringt.



Jasmin Wenz ist Expertin für die 
Abrechnung Arztpraxis und hat 
es sich zur Aufgabe gemacht, die 
Abrechnung in den Arztpraxen zu 
einer geliebten Aufgabe werden zu 
lassen!
 
Sie coacht, schult und berät 
Arztpraxen sowie Unternehmen 
im Gesundheitswesen in 
ganz Deutschland zu allen 

Abrechnungsthemen mit viel Hingabe, Freude und 
Leidenschaft. Ihr Ziel ist es, die Arztpraxen (wieder) in 
ihre eigene Abrechnungskraft zu bringen!
 
Sie sagt: „Tatsächlich spiegelt sich die Komplexität des 
Gesundheitswesens auch in der ambulanten Abrechnunug 
wider. Und gerade weil die Situation so komplex ist, 
ist es so wichtig, dass die Abrechnungsmöglichkeiten, 
die uns die Abrechnungswerke bieten, voll ausgeschöpft 
werden! Andernfalls kann eine Arztpraxis schnell in die 
Krise geraten und in ihrer Existenz bedroht sein. 
 
Mit gut geschultem Personal sowie einem auf die Arztpraxis 
optimal abgestimmtem Abrechnungsmanagement, kann 
das so schnell nicht passieren!
 
Aber natürlich wird so nicht nur die Existenz 
gesichert, selbstverständlich wird auch gewinnbringend 
abgerechnet. Es ist mir wahrlich immer wieder 
eine Freude, Abrechnungspotentiale vollumfänglich 
auszuschöpfen und das Bestmögliche für „meine“ 
Arztpraxen herauszuholen!“

Die BeauLo® Firmengründerin 
Chuni Lo ist langjährige, 
leidenschaftliche PMU-Artistin, 
Master Trainerin und Herstellerin
von PMU Geräten und 
Pigmentierfarben nach hohen 
Qualitätsstandards.

Seit 1994 ist Chuni Lo als 
Seminarleiterin für nationale und 

internationale Schulungen in den Bereichen Permanent 
Make-up, Microblading, Brustwarzenrekonstruktion, 
Kopfhautpigmentierung bzw Scalp Micro Pigmentation 
verantwortlich.

Die AAC PRAXISBERATUNG AG berät seit 2002 
niedergelassene Ärzte nahezu aller Fachgruppen. Wir 
bieten unseren Kunden eine einzigartige Mischung 
aus betriebswirtschaftlicher, kassenärztlicher und 
medizinischer Kompetenz. Durch die erfolgreiche 
Zusammenarbeit mit inzwischen mehr als 13.000 
Praxen und 160 MVZ verfügen wir über einen einmaligen 
Erfahrungsschatz und fundiertes Fachwissen auf dem 
Gebiet der KV- und/oder HZV-Abrechnung sowie der 
Unternehmensberatung im medizinischen Bereich – 
ein Plus für Ihre individuelle Beratung.

WIR ANALYSIEREN IHRE KV-ABRECHNUNG
Und das bereits während des laufenden Quartals – 
tagesaktuell für sämtliche Abrechnungs-vorschriften und 
die Honorarverteilung aller 17 KVen. Wir entlasten Sie und 
Ihr Team bei der KV- und/oder HZV-Abrechnung, indem 
wir Ihnen viele der anfallenden administrativen und 
zeitfressenden Tätigkeiten abnehmen und Ihnen dadurch 
einen Zugewinn an Zeit ermöglichen. Zeit, die Sie viel 
sinnvoller einsetzen können. Das erreichen wir für Sie 
durch Aktualität, Erfahrung und Beratungskompetenz. 

EXAKT – TAGESAKTUELL – KOMPETENT 
Unser Ziel ist es, Ihr Einkommen langfristig zu sichern 
und Regresse zu vermeiden. Wir geben Ihnen die 
Sicherheit, dass Sie vollständig, plausibel und korrekt 
abrechnen sowie das Wirtschaftlichkeits-gebot stets 
einhalten. Möglich wird dies dank unserer tagesaktuellen 
Beratung. So haben Sie vorausschauend den Überblick – 
und nicht erst in der Rückschau Monate nach Abschluss 
des Quartals. Sie wissen dann jederzeit, was Sie 
voraussichtlich verdient haben: Nutzen Sie dieses Wissen 
als Grundlage Ihrer betriebswirtschaftlichen Planung.

www.aac-ag.de

Die claysen GmbH ist ein in Münster ansässiges 
Unternehmen und spezialisiert sich auf 
Businesslösungen in der Medizinbranche. Mit der 
Software „Der Praxismanager“ bietet claysen ein Produkt, 
welches auf die Bedürfnisse für privatabrechnende 
Praxen und Kliniken abgestimmt ist.

Die Software wird auf jede Praxis (oder Klinik, 
Institut, Studio) mittels intelligenter Konfiguration 
individuell zugeschnitten und vereinheitlicht alle 
patientenbezogenen Prozesse. Die digitale Patientenakte 
enthält somit alle wichtigen Informationen, so dass 
standardisierte Abrechnungen (auch mittels GOÄ) 
möglich sind und wichtige Kennzahlen für das eigene 
Controlling zur Verfügung gestellt werden.

Neben der Software stellt das Unternehmen verschiedene 
Schnittstellen zur Website, Online Terminvergabe oder 
zu externen Anbietern wie der digitalen Aufklärung oder 
einem Callcenter her, damit die Patientenkommunikation 
zentral und einheitlich erfolgen kann. Immer mit dem 
Fokus auf eine möglichst digitale Praxis.



Als Dienstleister im Bereich der bildgebenden 
Diagnostik  stehen wir für Service auf 5*-Hotelniveau, 
schnelle Termine und exzellente Bildqualität bei 
unseren radiologischen Partnern für Privatpatienten 
und Selbstzahler.
 
Ihre Vorteile:
MRT Termin binnen 24 Stunden
Diagnostik am selben Tag
Kostenlose Parkplätze für Ihre Patienten
Beste Bildgebung mit 3Tesla MRT und HR CT
Besondere Verfahren und Geräte für Angstpatienten

Mit unserem Konzept „Radiology-on-Demand“ 
revolutionieren wir die Patientenversorgung und sorgen 
dafür, dass die Behandlungsqualität nicht länger an 
technische und finanzielle Möglichkeiten gebunden ist. 
Dass Sie als Arzt oder Radiologe die Möglichkeit haben, 
auch ohne eigene Geräte Ihre MRT- oder CT-Leistungen 
anbieten und abrechnen zu können und dabei nicht auf 
qualitativ hochwertige Bildgebung verzichten müssen. 
Eine millionenschwere Investition darf nicht die Hürde 
sein, die Ärzte und Radiologen überwinden müssen, um 
ihren Patienten eine angemessene Diagnostik bieten zu 
können.

Von Heilberuflern für Heilberufler - so lautet das 
Prinzip der apoBank. Seit fast 120 Jahren ist unsere 
Genossenschaft auf die Anliegen der Heilberufler 
spezialisiert. Wir beraten Apotheker, Ärzte, Zahnärzte 
und Tierärzte in jeder Lebensphase, vom Studium 
über die Anstellung oder Selbständigkeit bis in den 
Ruhestand.

Als Finanzierungspartner im Gesundheitsmarkt begleiten 
wir die Standesorganisationen, Berufsverbände, 
Einrichtungen der Gesundheitsversorgung und 
Unternehmen im Gesundheitsmarkt.

Konzeptberatung bei der Planung, Gründung 
und dem Betrieb von Überörtlichen 
Berufsausübungsgemeinschaften, Medizinischen 
Versorgungszentren, Ambulanten OP-Zentren 
& Privatkliniken.Robert Liefke und Dr. Carsten 
Nitschke beraten expansionswillige Ärzte, Praxen und 
Kliniken bei der Vergrößerung ihrer Einheiten. Das 
Dienstleistungsportfolio reicht von der Unterstützung bei 
der Sitzakquise über die Begleitung einer MVZ-Gründung 
bis hin zur Erstellung eines Businessplan für die eigene 
Klinik.

www.liefke-nitschke.com

Wir betreuen seit 1993 kleine und mittelständische 
Unternehmen sowie Arzt- und Steuersozietäten. Neben 
diesen langjährigen Erfahrungen schulen wir ständig 
unsere Mitarbeiter, um den aktuellen und kommenden 
Aufgaben fachgerecht gewappnet zu sein.

Unsere Leistungen in den Bereichen der Firmen- / 
Praxen Betreuung umfassen folgende Gebiete:
•	 Hard- und Software / Virtualisierung
•	 Client-Serversysteme
•	 Computer / Netzwerke
•	 Datensicherung / Datenrettung
•	 Stellen eines Datenschutzbeauftragten
•	 Telekommunikation
•	 Betreuung der bestehenden oder neu geplanten Praxis 

Infrastruktur
•	 Softwarebetreuung (Addison, Lexware, Medidok, ixconcept,..)
•	 Anbindung von Medizinprodukten

Unsere stätige Betreuung kann auf Abruf erfolgen 
oder nach vorher festgelegten Wartungsaufträgen. Wir 
stimmen das Angebot individuell auf Ihre Bedürfnisse 
ab. Durch regelmäßige Kontrollen Ihres Systems und 
Ihrer Sicherungen wird das Ausfallrisiko minimiert. Sollte 
es doch einmal zum „Totalausfall“ kommen, sind wir zur 
Stelle, um Ihre IT in kurzer Zeit wieder in Betrieb zu 
nehmen.

Kontaktieren Sie uns telefonisch unter 02333/ 3068080  
oder per Email unter info@b-itcon.de oder besuchen Sie 
unsere Homepage www.b-itcon.de

Dr. Ausbüttel ist einer der führenden Anbieter 
von Produkten für die moderne und klassische 
Wundversorgung sowie Okklusionstherapie.

Tradition, Innovation und Gemeinwohl sind Leitbilder, 
die das inhabergeführte Familienunternehmen Dr. 
Ausbüttel gleichwertig miteinander vereint. Unter den 
bekannten Marken DRACO® und Piratoplast®  zählen 
rund 300 Produkte im Bereich der modernen und 
klassischen Wundversorgung sowie Okklusionstherapie 
zur Produktpalette des Medizinprodukteunternehmens. 
Die tägliche Arbeit aller 150 Mitarbeitenden in der 
Dortmunder Zentrale unterliegt der Prämisse „Wunden 
bezahlbar zu heilen“. Soziale Verantwortung und 
enge Kundenbeziehungen sind die Eckpfeiler der 
Unternehmensphilosophie.
Weitere Informationen unter www.drausbuettel.de, www.
draco.de und www.piratoplast.de.


